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la bufera finanziaria_

Ecco come difendere i nostri soldi

Il crac si estende: assicurazioni in pericolo. Che fare? Otto risposte alle paure degli italiani

CONTRO LA «VITA SEMPLICE>»

PERFAVORE
CONSUMATE DI PIU

Arthur C. Brooks

Nicola Porro

onil crollo di Aig, socie-

ta assicurativa Usa che
ieri ha perso in Borsa il
21%, la crisi dei mercati fi-
nanziari fa un salto di quali-
ta. Facciamo un passo indie-
tro. Banalmente il virus (...)
SEGUEA PAGINA 3

MARONI, PARIETTI E RESTELL!
ALEPAGINE2-3ES

Ma chi se ne frega
| dell’«Attah»

ome insegnava Gandhi, dob-

biamo «vivere semplice-

mente, perché altri possa-

no semplicemente vivere».

Invocata da frustrati pro-
gressisti occidentali, la frase e diventa-
ta - attraverso i/decenni - una sorta di
morale da slogan adesivo. Recente-
mente, ha visto un’ondata di popolari-
ta nel mondo accademico da me fre-
quentato, fra coloro che nutrono una
visione particolarmente utopistica di
un’era futura.

Malgrado l'irritante ipocrisia nasco-
stanella panacea del «vivere semplice-
mente», sem-
bra che questo
pensiero  sia
utile e degno di
esserericorda-
to. Se noi tutti
consumassi-,
mo di meno e
traessimo piit
diletto dalle co-
senonmateria-
li, lasceremmo
pit beni agli al-

LA RISPOSTA A FINI
| giovani di An
rilanciano:

Federico Novella

APaGINA 10

«Antifascisti mai»

LAURA CESARETTI, VINCENZO LA MANNA E
ROBERTO SCAFURI ALLE PAGINE 10-11

«Se Alitalia fallisce, garanzie a

BANKITALA

Drahic. . ispedabnen Berlusconi: «Il Paese condanna chi fa saltare il piano». La Gdf sequestra g
raghl' ) te a coloro che, p

Aricl nel mondo, Quarantotto ore. Questo

«la c nsl po 15t siedono %ﬁpo g‘r?afstq per staJVﬁe IL GIALLO DI PERUGIA CHA
. - molto  poco. talia dal fallimento. Ma
peggiore» Giusto? mentre salta il tavolo con tut-
“Del tutto sha- ti i sindacati riuniti,-l pre-
ravoniaraana 4 gliato. Anzi - in mier parla chiaro: solo tra-
realta - uno mite un accordo e possibile
- === dei malintesi . garantire un certo tratta-

pitt pericolosi mento per i dipendenti in

del nostro tempo, basato sulla visione

50 anni di lavori

esubero. Ma la -sensazione

distorta del fatto che viviamo in un gio-
co mondiale a somma zero, nel quale,
seio possiedo di piu, significa che qual-
cuno, da qualche parte, deve possede-
re di meno.

Certo, la nostra vita non & semplice.
Consumiamo un complicato assorti-
mento di prodotti presi da ogni parte
del globo, dal computer di fabbricazio-
ne cinese sul quale sto scrivendo que-
sto pezzo, alla maglietta del Guatema-
la che molti indossano. Questo fatto,
che & causa di grande dispiacere per i
sostenitori della semplicita, rappre-
senta in realta, per molta gente (...)
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Ma l'ospedale
non e ancora finito

Benevento: ospedale Padre Pio. E
uno scandalo lungo mezzo secolo:
prima pietra postanel 1958, strut-
tura a cinque piani per 150 posti
letto, intitolazione solenne al san-
to di Pietrelcinanel 1997, 20 milio-
nidi soldi pubblici spesi, altri 4 in-
vestiti di recente. Mai inaugurato.
EMANUELA FONTANA A PAGINA 15

diffusa @ comunque che -
tra accelerate e brusche fre-
nate - la pistaimboccata per
Alitalia sia quella giusta. Og-
gi dovrebbero incontrarsi
tutti i sindacati, il governo e
la Cai. E il ministro del Wel-
fare Maurizio Sacconi pun-
ta a chiudere. Alla Maglia-
na, ieri, si & fatta vedere an-
che la Guardia di finanza.
Che vuol veder chiaro sui hi-
lanci degli ultimi dieci anni
della compagnia aerea.
BOZZO,LA MANNA, SETTI, SIGNORE
£ SIGNORINI ALLE PAGINE 6-7 E9

.APPUNTO
i L’antimafia al botox
?
E ra c'e una collega, FiLippo FAccr gli antimafiosi, «non ci ha
2 Sandra Amurri, che ancorarisposto la direttri-
E/ ha fatto una tragedia solo ce», soprafttutto’ «sono

stati forniti solo dati burocratici». Vero:
spiegavano che il contratto era stato risolto
per inadempienza della Amurri, personag-

perché {'Unita non le ha rinnovato un con-
tratto di collaborazione e si limitera a pa-
garla ad articolo: che & quello che il Giorna-

Amanda, passerella in aula
Rito abbreviato per Rudy

MASSIMO MALPICA A PAGINA 21
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CARRIERE E PROFESSIONI

Commercialisti e Avvocati

IN PROVINCIA PER SCELTA

Professionalita, dinamicita ed affidabilita: ovvero Batini Colombo
Saottini Dottori Commercialisti & Avvocati. Un team di professionisti
al servizio delle imprese

Nell’immagine , alcuni dei
componenti dello Studio
che operano nella sede
di Cassano d’Adda

in dalla sua fondazione nel
S2000 lo studio Batini Co-

lombo Saottini ha speri-
mentato un’incessante crescita
che lo ha condotto all’attuale
struttura (con ulteriori sviluppi
gia programmati per il prossimo
futuro, come ci conferma il Ma-
naging Partner Dottor Riccardo
Saottini). Allo stato attuale lo stu-
dio conta una decina di profes-
sionisti, tra Dottori Commercia-
listi, Revisori Contabili, Avvocati
e Consulenti del Lavoro ed una
decina di collaboratori che ope-
rano nella sede di Cassano d’Adda
di 500 metri quadrati.

Apparite come uno studio in co-
stante evoluzione: qual ¢ la vo-
stra collocazione nel vasto pano-
rama degli studi professionali?
Lambizione che ci ha mosso sin
dall'inizio ¢ stata quella di creare
uno studio completo e dinamico
che consentisse di garantire con-
sulenza ed assistenza nei diversi
settori collegati al principale, che ¢
e rimane quello tipico di Dottori
Commercialisti e Revisori, quali

Passistenza legale e la consulenza
del lavoro, direttamente od in
stretto collegamento con altri pro-
fessionisti. La costante crescita di
questi anni, accompagnata dal rag-
giungimento degli ambiziosi
obiettivi che ci siamo posti, sem-
brano confermare la bonta delle
nostre convinzioni.

A differenza di numerosi altri
studi avete scelto una colloca-
zione in provincia in luogo del
centro citta che attrae da sem-
pre i maggiori studi professio-
nali. Perché questa scelta con-
trocorrente?

Il nostro Studio nasce e si conso-
lida nella provincia ad est ed a
nord di Milano collaborando con
diverse istituzioni sul territorio.
Abbiamo investito sulla provincia
perché siamo convinti che si possa
beneficiare di infrastrutture e ser-
vizi comunque di ottimo livello, a
volte anche maggiormente fruibili
rispetto a quelle presenti in centro,
mantenendo nel contempo un pitt
diretto collegamento alle imprese
ed alle istituzioni. La provincia si

presenta oggi ricca di opportunita,
con numerose realta in evoluzione
sia perché in grado di attrarre I'in-
teresse di imprese estere, sia perché
incentivate alle aggregazioni an-
che dalla recente normativa fiscale.
Lattivita di revisione e rendiconta-
zione legata ai contributi agevola-
tivi regionali e provinciali ci fa
spesso entrare in contatto con le
realtd pil sensibili a queste inizia-

Standard elevati, Trasparenza
e Responsabilita Sociale:
Le procedure di controllo delle
attivita garantiscono standard
qualitativi molto elevati. 11
rapporto con il Cliente viene
formalizzato con una lettera
d’incarico che stabilisce gli
impegni e le garanzie. Sul sito
dello studio & disponibile anche
“Una guida per il Cliente”.
La crescita dello studio si
accompagna all'attenzione sempre
pitt rilevante alle esigenze
dell’ambiente economico e sociale
che lo circondano.
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tive. Su di un altro livello, ci fa
molto piacere poterci considerare
parte attiva del territorio in cui vi-
viamo, contribuendo alla forma-
zione di una sorta di “bilancio so-
ciale” che stiamo integrando in
questi anni: dall’assistenza pro-
bono ad enti no profit, alla spon-
sorizzazione di attivitd meritevoli.

La vostra struttura, pero, sem-
bra ricalcare quella degli studi
piu prestigiosi?

La necessita di specializzazione
nelle diverse aree di attivita ci ha
condotto ad una suddivisione or-
ganizzativa propria degli studi di
maggiori dimensioni:

Tax & Accounting — costituisce il
core-business dello studio, si oc-
cupa di consulenza ed assistenza
contabile e fiscale garantendo la
medesima professionalita nei con-
fronti di tutte le tipologie di
clienti. La redazione di reports pe-
riodici verso case madri multina-
zionali, la partecipazione a Col-
legi Sindacali di importanti gruppi
imprenditoriali e la pianificazione
fiscale di imprese di maggiori di-
mensioni ne completano attivita.

M&A - fornisce assistenza nelle
fasi di analisi del Target e nelle
operazioni di due diligence conta-
bile, fiscale e legale che precedono
il Closing. Comprende i transac-
tional services, la redazione di con-
tratti di compravendita di aziende
e di partecipazioni sociali, cosi
come la consulenza nei processi di
fusione, scissione, joint ventures e
liquidazione sia in operazioni na-

«ABBIAMO INVESTITO
SULLA PROVINCIA
PERCHE’ SIAMO CONVINTI
CHE SI POSSA
BENEFICIARE DI
INFRASTRUTTURE E
SERVIZI DI OTTIMO
LIVELLO, MANTENENDO,
NEL CONTEMPO, UN PIU’
DIRETTO COLLEGAMENTO
ALLE IMPRESE ED
ALLE ISTITUZIONI»

Commercialisti revisori

| tre name Partners dello Studio: il Dottor Giorgio Colombo, la Dottoressa Elisabetta
Batini ed il Dottor Riccardo Saottini

zionali che cross border.

Lavoro — oltre all’attivita di ge-
stione integrale del personale di-
pendente e parasubordinato e del-
la correlata contrattualistica, fornisce
consulenza in ambito giuslavori-
stico sia ad imprese private che ad

enti pubblici.

ngatlon support — garantlsce
ai Clienti consulenza ed assistenza
innanzi alle Commissioni Tributa-
rie ed in occasione di verifiche fi-
scali, cosi come nel contenzioso
societario.

Come si traducono nel concreto
dinamicita e professionalita che
comunicate?

La dinamicita si traduce nel mi-
gliore utilizzo delle pitt moderne
risorse a disposizione per la consu-
lenza e lassistenza: in primo luogo
le risorse umane, ciot la disponibi-
lica di numerosi professionisti nei
vari settori di competenza costan-
temente a disposizione del cliente;
poi l'utilizzo di banche dati al-
avanguardia e 'informatizzazione
di tutti i processi con possibilita di
risposta diretta alle esigenze del
Cliente. II nostro sito internet, ad
esempio, ¢ risultato tra i finalisti, lo
scorso anno, nel concorso indetto
dalla Fondazione Luca Pacioli
“Commercialisti nel web”, tra i mi-
gliori del settore sia in termini di
completezza che di fruibilita. La
professionalita ¢ garantita ben al di
la dell’ appartenenza dei professm-
nisti ai singoli Ordini, dall’etica,

dall’attenzione e dalla correttezza
professionale che accompagna il
nostro lavoro nei confronti di
tutte le tipologie di Clienti, dal
piccolo imprenditore alla multi-
nazionale.

112008 vi ha visti impegnati in
operazioni societarie di rilievo.
Come avete affrontato questa
sfida?

Oltre a diverse operazioni di mi-
nore entitd, i deals pitt impor-
tanti che ha concluso lo studio
nell’'ultimo anno annoverano una
rilevante operazione di acquisi-
tion di una media impresa ita-
liana da parte di una multinazio-
nale ed una cessione d’azienda
effettuata da una societa consor-
tile, partecipata da enti locali, ad
un’'azienda speciale della Provin-
cia di Milano. Il confronto con gli
advisors delle controparti, tra gli
studi pilt importanti operanti in
Ttalia, ci ha consentito di consoli-
dare la nostra esperienza in questi
ambiti di massimo interesse nel-
lattuale congiuntura.

BA rl\l(‘,ot_é\moSAo I'TINI
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Via Alfredo Tornaghi, 59
20062 Cassano d'Adda - Milano
Telefono 0363 360254
Facsimile 0363 65099
info@studiobcs.it
www.studiobcs.it
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